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Solides Wachstum in lokalen Wahrungen

Im ersten Halbjahr 2015 erreichte die SFS Group ein solides Wachstum von 9.4% in
lokalen Wahrungen. Als Folge der starken Aufwertung des Schweizer Frankens
reduzierte sich die EBITA-Marge im Vergleich zur Vorjahresperiode auf 10.6%. Unter
Ausklammerung von Wahrungseffekten hitte die Profitabilitiat jedoch signifikant
gesteigert werden konnen. Fiir das zweite Halbjahr wird mit einer deutlichen
Erholung der Gewinnmargen gerechnet.

Die SFS Group AG erzielte im ersten Halbjahr 2015 in lokalen Wahrungen ein solides
Wachstum von 9.4%. Das organische Wachstum betrug 6.1%. Dazu beigetragen haben
vor allem der Hochlauf von Neuprodukten und die Handelsaktivitaten im Segment
Engineered Components. Erstmals konsolidierte Umsatze aus Akquisitionen tragen
weitere 3.3% zum Unternehmenswachstum bei.

Diese erfreuliche Dynamik wurde durch die Aufwertung des Schweizer Frankens deutlich
gebremst. Der negative Einfluss der veranderten Wechselkurse auf den in Schweizer
Franken ausgewiesenen Bruttoumsatz liegt bei CHF -35.8 Mio. oder -5.5 Umsatz-
prozenten.

Unter Bericksichtigung dieser Effekte erhdhte sich der in Schweizer Franken
ausgewiesene Bruttoumsatz um gute 3.9% auf CHF 670.4 Mio.

Einflussfaktoren auf die Umsatzentwicklung:

in Mio. CHF | Wachstum in % |
Bruttoumsatz 1. Halbjahr 2014 645.2 ‘
Organisches Wachstum 392 6.1
Veranderung im Konsolidierungskreis 218 33
Bruttoumsatz vor FX-Effekten 706.2 9.4
Einfluss negativer Wahrungseffekt -36.8 -5.5
Bruttoumsatz 1. Halbjahr 2015 670.4 39

Steigerung der Profitabilitat unter Ausklammerung der Wahrungseffekte

Die Aufwertung des Schweizer Frankens hat sich deutlich auf die Ergebnisentwicklung der
SFS Group ausgewirkt. Trotz gutem Mengenwachstum, anhaltend guter Auslastung und
der rasch ergriffenen Massnahmen konnte ein markanter Rlickgang der Ergebnisse in den
Schweizerischen Unternehmen der SFS Group nicht verhindert werden.

Die Einheiten der SFS Group ausserhalb der Schweiz, die von der Wahrungsentwicklung
nicht betroffen sind, erzielten insgesamt gute Ergebnisverbesserungen.
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Unter der Annahme unveranderter Wechselkurse hatte die SFS Group die EBITA-Marge
von 13.6% im Vorjahr auf 14.4% deutlich verbessern kénnen.

Einflussfaktoren auf den Betriebsgewinn (EBITA):

in Mio. CHF in %
EBITA 30.6.2014 88.8 13.6
Organisches Wachstum 5.4
Veranderung im Konsolidierungskreis 2.7
Massnahmenpaket Schweiz 3.8
EBITA 30.6.2015 vor FX-Effekten 100.7 14.4*
Wahrungseffekt Schweiz -28.9
Translationseffekt -1.4
EBITA 30.6.2015 berichtet 704 10.6

*in % der Gesamtleistung vor Wahrungseffekt (CHF 700.3 Mio.)

Die Erhohung der Arbeitszeiten, die Reduktion der Vergutung der obersten Kader und des
Verwaltungsrats sowie weitere Massnahmen haben bisher zu Kostenreduktionen von rund
CHF 3.8 Mio. geflhrt.

Stabile Bilanzrelationen gewahrt

in Mio. CHF 30.6.2015 | 31.12.2014
Nettofinanzvermogen 494 877
Eigenkapital 1'671.1 1'805.0
In % der Bilanzsumme 79.9 80.4

Nach wie vor verfugt die SFS Group Uber eine solide Bilanz. Trotz der Auszahlung der
Dividende im 1. Halbjahr 2015, des saisonal h6heren Umlaufvermdgens und des
Mittelabflusses aus Investitionstatigkeit kann in der Bilanz ein Nettofinanzvermdgen von
rund CHF 50 Mio. ausgewiesen werden.

Aufgrund der Anwendung der stark veranderten Wechselkurse hat sich das ausgewiesene
Eigenkapital um rund CHF 100 Mio. reduziert. Da sich die Bilanzsumme wahrungsbedingt
ebenfalls reduziert hat, liegt die Eigenkapitalquote unverandert bei rund 80%.
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Engineered Components: Dynamisches Umsatzwachstum fortgefiihrt
Kennzahlen Engineered Components

in Mio. CHF 2015 2014 2013
(ungeprduft) 1. Halbjahr +V|. | 1. Halbjahr | 1. Halbjahr
Umsatz mit Dritten 368.0 | 13.56% 3166 3318
Wachstum vergleichbar 13.9%

Gesamtleistung 362.2 | 10.0% 3294 333.9
EBITDA 812 | -2.2% 83.1 83.9
In % der Gesamtleistung 224 262 251
EBITA 556 | -8.2% 60.6 61.4
In % der Gesamtleistung 15.4 18.4 18.4
Betriebliche Nettoaktiven ’ 1'243.0 ' 6.6% 1'166.0 1'262.6
Mitarbeitende (FTE) 5'806 | 25.0% 4'644 n/a

Das Segment Engineered Components erreichte ein starkes Umsatzwachstum von 13.5%.
Unter Ausklammerung von Wahrungseinfliissen und Veranderungen im Konsolidierungs-
kreis resultierte ein organisches Wachstum von 13.9%. Neben einer anhaltend guten
Nachfrage in der Automobil- und Telekommunikationsindustrie hat die Realisierung von
Neuprojekten zur hohen Umsatzdynamik beigetragen. Zudem wuchsen die nicht zum
Kerngeschaft gehérenden Handelsaktivitdten gegenliber dem Vorjahr tGberraschend stark.

Mit einer EBITA-Marge von 15.4% erzielte das Segment eine attraktive Profitabilitat. Im
Vergleich zur Vorjahresperiode resultierte jedoch ein deutlicher Rickgang um 300
Basispunkte. Dies ist die direkte Folge der Aufwertung des Schweizer Frankens. Die
Divisionen Automotive und Industrial beliefern ihre europaischen Kunden mehrheitlich aus
den drei Produktionswerken in der Schweiz. Die Preisstellung erfolgt fast ausschliesslich in
Euro, wahrend die Kosten hauptsachlich in Schweizer Franken anfallen.

Fastening Systems: Leichtes Wachstum trotz anspruchsvoller Markte
Kennzahlen Fastening Systems

in Mio. CHF 2015 2014 2013
(ungepruft) 1. Halbjahr +V|. | 1. Halbjahr | 1. Halbjahr
Umsatz mit Dritten . 1579 l -5.8% 1675 161.3 l
Wachstum vergleichbar 25%

Gesamtleistung . 164.9 . -6.7% 176.6 165.5 4
EBITDA ‘ 16.6 mv25.3% 22.2 . 15.4 "
In % der Gesamtleistung 10.0 12.6 9.3
EBITA 9.0 |-35.9% 14.0 74
In % der Gesamtleistung 5.4 79 45
Betriebliche Nettoaktiven ' 296.4 I -9.5% 3274 3370 ‘
Mitarbeitende (FTE) . 1'756 I 6.6% 1'648 n/a I
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Die Markte zeigten ein uneinheitliches Bild. Wahrend die Nachfrage in Nordamerika,
Mittel- und Nordeuropa weiterhin solid war, konnte in den sidlichen Landern Europas
keine substanzielle Erholung festgestellt werden. Im Vergleich zu einer starken
Vorjahresperiode nahmen die Umsatze unter Ausklammerung von Wahrungseffekten um
2.5% zu. Einen wesentlichen Beitrag dazu leisteten die Produktinnovationen, welche im
letzten Jahr prasentiert wurden und nun erstmals zum Umsatz beitragen.

Die starke Aufwertung des Schweizer Frankens hat erheblichen Einfluss auf die
Profitabilitat im Segment Fastening Systems. Die EBITA-Marge lag im ersten Halbjahr
2015 bei 5.4% (Vorjahresperiode 7.9%). Bei Ausklammerung der negativen
Wahrungseffekte, welche in der Schweiz und bei der Umrechnung der auslandischen
Ergebnisse zu verzeichnen waren, ware eine EBITA-Marge von 8.1% erzielt worden.

Distribution & Logistics: Technologiefuhrerschaft im Bereich C-Teile Logistik
Kennzahlen Distribution & Logistics

in Mio. CHF 2015 2014 2013
(ungepruft) 1. Halbjahr +Vj. | 1. Halbjahr | 1. Halbjahr
Umsatz mit Dritten 1545 | -4.7% 162.2 169.0
Wachstum vergleichbar -5.5%

Gesamtleistung - 1672 - -5.1% . 165.7 . 172.1 -
EBITDA 1.7 | -35.2% 18.0 16.2
In % der Gesamtleistung 74 10.9 94
EBITA v 78 v—45,0% 14.2 11.8 |
In % der Gesamtleistung 5.0 8.6 6.9
Betriebliche Nettoaktiven . 164.3 - 2.8% 159.8 182.8 |
Mitarbeitende (FTE) l 642 l 3.7% 619 n/a |

SFS unimarket, die im Markt Schweiz tatig ist, reagierte rasch auf die veranderte
Wahrungssituation und passte die Preisstellung gegentber den Kunden an. Trotz dieser
Massnahme anderten die Kunden ihr Bestellverhalten und bauten die Lagerbestande ab.
Der starke Ruckgang des Schweizerischen Wirtschaftswachstums wurde so nicht erwartet
und wirkte sich auch bei SFS unimarket aus. Auf vergleichbarer Basis resultierte ein
Umsatzrickgang von 5.5%. Die Wahrungsrabatte reduzierten den Umsatz um weitere
4.2%, wahrend die Akquisition der Firma Thomas Minder Holding AG mit 5.0% zur
Umsatzerhdhung von Distribution & Logistics beitrug.

Die Wahrungseffekte belasteten die EBITA-Marge, welche von 8.6% im Vorjahr auf 5.0%
zuruckging. Unter Ausklammerung dieses Effektes ware die EBITA-Marge stabil
geblieben.

Neben den konsequenten Weiterentwicklungen der innovativen Logistiklosungen
turnLOG® wurden erganzende Systeme entwickelt und die Einbindung mobiler Endgerate
ermoglicht. Mit der neuen Generation M2M (machine to machine) konnte SFS unimarket
die Technologiefuhrerschaft auf diesem Gebiet festigen.
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Ausblick fur zweites Halbjahr 2015: Deutliche Erholung der Profitabilitat erwartet
Die SFS Group bewegt sich in einem verstarkt volatilen Marktumfeld. Als Folge der
Aufwertung des Schweizer Frankens hat sich SFS in der Schweiz noch starker auf die
Entwicklung und Herstellung von innovativen Produkten fokussiert. Dabei gelangen
zunehmend know-how intensive sowie technologisch anspruchsvolle und kapitalintensive
Prozesse zur Anwendung.

Es wird erwartet, dass sich die Betriebsgewinnmarge im zweiten Halbjahr deutlich erholen
wird. Das in der Schweiz ergriffene Massnahmenpaket wird im weiteren Jahresverlauf eine
verstarkte Wirkung erzielen. Ausserdem werden sich die Einmaleffekte, die das Ergebnis
im ersten Semester mit rund CHF 7 Mio. belastet haben, nicht wiederholen.

Fir das gesamte Geschaftsjahr 2015 erwartet die SFS Group einen Jahresumsatz in der
Grossenordnung des Vorjahres und einen Riickgang der EBITA-Marge um 100 - 200
Basispunkte. Diese Schatzungen basieren auf der Annahme konstanter Wechselkurse
(analog zum ersten Halbjahr) und vergleichbarer konjunktureller Rahmenbedingungen.

Der Verwaltungsrat und die Konzernleitung bedanken sich bei allen Mitarbeitenden,
besonders in der Schweiz, fur ihre Loyalitat und ihnr Engagement in einer wahrungsbedingt
herausfordernden Situation.

Uber die SFS Group

Die SFS Group AG umfasst die drei Segmente Engineered Components, Fastening Systems und Distribution
& Logistics, welche die entsprechenden Geschaftsmodelle reprasentieren. Im Segment Engineered Compo-
nents agiert SFS als Entwicklungs- und Herstellpartner fir kundenspezifische Prazisionsformteile, Befesti-
gungslésungen und Baugruppen und tritt mit den drei Divisionen Automotive, Electronics und Industrial unter
den Marken SFS intec und Unisteel auf. Im Segment Fastening Systems, das sich aus den zwei Divisionen
Construction und Riveting (Blindniettechnologie) zusammensetzt, entwickelt, produziert und vertreibt SFS
anwendungsoptimierte, mechanische Befestigungssysteme unter den Marken SFS intec (Construction) und
GESIPA (Riveting). Im Segment Distribution & Logistics ist SFS mit ihrer Marke SFS unimarket ein fihren-
der Partner fir Befestiger, Werkzeuge, Beschlage sowie innovative Logistikldsungen in der Schweiz. Die
SFS Group ist weltweit in 24 Landern und an 72 Vertriebs- und Produktionsstandorten prasent und erwirtschaf-
tete im Geschaftsjahr 2014 mit rund 8'300 Mitarbeitenden einen Umsatz von CHF 1.383 Milliarden.

Mehr Informationen unter www.sfs.biz

Medienkontakt:

SFS Group AG

Claude Stadler
Rosenbergsaustrasse 8
CH-9435 Heerbrugg

Direkt: +41 71 727 51 85
E-mail: corporate.communications@sfs.biz
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Disclaimer

Diese Publikation enthalt vorausschauende Aussagen. Diese wiederspiegeln die aktuelle Einschatzung der
SFS Group bezuglich Marktbedingungen und zukiinftiger Ereignisse und sind daher Risiken, Unsicherheiten
und Annahmen unterworfen. Unvorhersehbare Ereignisse kdnnten zu einer Abweichung der tatsachlichen
Ergebnisse von den in dieser Publikation gemachten Voraussagen und publizierten Information fihren.
Insoweit sind sdmtliche in diesem Geschaftsbericht enthaltenen vorausschauenden Aussagen mit diesem
Vorbehalt versehen.



